
DER JOB
•	 Vertrieb von internationalen Holzbauprojekten 
•	 Betreuung von Investoren, Planungsbüros, Architekten und Generalunternehmern durch technische 

Beratung und Lösungsfindung
•	 kaufmännische und vertragliche Abwicklung
•	 Steuerung des internen Angebotsprozesses
•	 Zusammenarbeit mit Engineering, Technik, Kalkulation und Projektmanagement

DEIN PROFIL
•	 einschlägige technische Ausbildung im Bereich Holzbau/Hochbau ist Voraussetzung
•	 hohe Kundenorientierung mit technischer und kaufmännischer Verhandlungskompetenz
•	 Teamfähigkeit für die Zusammenarbeit in Expertenteams
•	 Reisebereitschaft weltweit
•	 Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift
•	 Auslandserfahrung (Ausbildung, Gap-Year oder beruflich) von Vorteil

WAS DICH ERWARTET
•	 ein zukunftssicherer Arbeitsplatz mit Entwicklungsperspektive
•	 Zusammenarbeit in einem hoch professionellen, partnerschaftlichen Team
•	 flexible Arbeitszeiten am Standort Altheim
•	 zahlreiche attraktive Benefits
•	 Das Gehalt orientiert sich am Kollektivertrag für die Angestellten in der holzverarbeitenden Industrie – 

Verwendungsgruppe III nach dem 6. V.-G.-J. Die Bereitschaft zur Überzahlung ist gegeben und wird in 
einem gemeinsamen Gespräch vereinbart.

SALES MANAGER INTERNATIONAL (m I w I d)
ab sofort I Vollzeit I Altheim

Weitere Fragen? Informiere dich über uns und deinen neuen Job:

WIEHAG Timber Construction GmbH, 4950 Altheim, Wiehag Straße 10,  
Nina Zeilinger, Tel. 07723 465 222, jobs@wiehag.com 

Gemeinsam erschaffen wir mit dem klimapositiven Rohstoff Holz weltweit einzigartige Bauwerke 
mit Wohlfühlcharakter für die Welt von morgen. Werde auch du Teil der Erfolgsgeschichte von 

WIEHAG, wo Teamgeist und die Leidenschaft für den Holzbau im Mittelpunkt stehen.

karriere.wiehag.com


