
Interesse?
personal@binderholz.com | fon +43 5288 601-11261 | www.binderholz.com/karriere
Binderholz Bausysteme GmbH | Alexander Steiner-Huber | Solvay-Halvic-Straße 46 | A-5400 Hallein Stellenmarkt

IHRE AUFGABEN
Akquisition, technische Beratung und Betreuung von Holzbauprojekten für unsere Kunden | Koordinationsfunk-
tion zwischen Bauherren, Architekten sowie internen und externen Vertriebspartnern | Angebotserstellung und 
Preiskalkulation in Zusammenarbeit mit unserem Vertriebsinnendienst in Österreich | Technische und kommer-
zielle abschlussorientierte Verhandlungen beim Entscheider

IHR PROFIL
Fundierter Erfahrungshintergrund im konstruktiven Holzbau durch relevante Ausbildung und Berufspraxis | Tech-
nische Beratungs- und Verhandlungskompetenz | Motivierte Vertriebspersönlichkeit | Hohe Reisebereitschaft im 
gesamten Vertriebsgebiet vom Home Office ausgehend | Eigenständige und verlässliche Arbeitsweise

UNSER ANGEBOT
Nach individueller Einarbeitung in das Produkt- und Marktumfeld der binderholz Gruppe erwartet Sie eine viel-
seitige und eigenverantwortliche Außendienstaufgabe mit weiteren Entwicklungsperspektiven und attraktiven 
Rahmenbedingungen, wie z.B. ein Dienstwagen zur Privatnutzung, einer erfolgreichen Unternehmensgruppe in 
Familienbesitz

Technischer Projektvertrieb m/w/d

Vertriebsgebiet Schweiz (Ref. Nr. HA-0045)

Komplettanbieter für Massivholzprodukte und innovative Baulösungen
Neben dem Stammhaus in Fügen, Österreich, zählen mehr als 60 Standorte zum Unternehmen binderholz. 
An österreichischen, deutschen, britischen, lettischen, finnischen sowie US-amerikanischen Standorten teilen 
über 6.300 MitarbeiterInnen ihre Leidenschaft für Holz. binderholz verarbeitet den nachwachsenden Rohstoff 
Holz zu 100%. Die Produkte werden in alle Welt exportiert.

Im projektgeprägten Geschäftsbereich binderholz Bausysteme beraten und beliefern wir unsere internationalen 
Kunden mit innovativen Produktlösungen aus binderholz Brettsperrholz BBS und anderen Massivholzprodukten 
für ingenieurmässig geplante Holzbaulösungen und bieten nun der fachlich wie menschlich überzeugenden 
Vertriebspersönlichkeit eine attraktive Karriereperspektive. Das Vertriebsgebiet Schweiz umfasst die deutsch-
sprachige Schweiz, Vorarlberg, Westtirol und ggf. die Bodenseeregion.

BERUFE SO VIELFÄLTIG WIE
UNSER ROHSTOFF HOLZ

Attraktive marktorientierte Vergütung über KV Holzverarbeitende Industrie gemäß Ihrer persönlichen Qualifikation und Berufserfahrung.
Datenschutzhinweis Ihre Bewerbungsdaten werden datenschutzkonform im Zentralbereich Personal der Binderholz GmbH in Fügen, Österreich, verarbeitet. 

https://www.facebook.com/binderholz
https://www.xing.com/pages/binderholzgmbh
https://www.linkedin.com/company/binderholzgroup
https://www.instagram.com/binderholzgroup/

